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. Prawdziwy cel biznesu

. Skuteczny marketing w czterech odstonach
. Trzy niezbedne pytania w marketingu

. Wywiad rynkowy

. Marketing zorientowany na klienta

. Dlaczego ludzie kupujq

. Analiza konkurencji

. Osigganie przewagi konkurencyjnej

. Marketing mix

. Strategie pozycjonowania marki

. Cztery filary strategii marketingowej

. Wybdr pola bitwy

. Zasady sztuki wojennej w strategii marketingowej
. Marketingowe taktyki zniechecania i dywersji

Kto pierwszy i liczniejszy, ten lepszy

Strategia biatych przestrzeni, czyli uderz tam, gdzie ich nie ma
Zdominuj nisze rynkowq

Kreatywne strategie rozwoju rynku

Wykorzystaj inne formy sprzedazy

Koncepcja wigzki zasobdéw

Cztery drogi do zmian w twoim biznesie
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